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ONDERZOEK DOEN.

KIES JE NICHE.

BEPAAL JE DIGITALE PRODUCT.
MAAK JE DIGITALE PRODUCT.
PRIJS BEPALEN.
VERKOOPPLATFORM KIEZEN.
MARKETING EN PROMOTIE.

PRODUCT LANCEREN.

KLANTENSERVICE EN FEEDBACK.

OPSCHALEN EN UITBREIDEN.




STAP 1: ONDERZOER DOEN

BEDENK WAT JE LEUK VINDT
EN WAAR JE GOED IN BENT.

KIJK NAAR POPULAIRE
ONDERWERPEN WAT MENSEN
INTERESSANT VINDEN.

ZOEK OP INTERNET NAAR
TRENDS EN VEELGESTELDE
VRAGEN.




Stap 2: Kies je niche

e Bepaal een specifiek onderwerp voor jou
digitale producten

e Zorg dat er vraag is naar je product, maar
niet te veel concurrentie.

e Richt je op een doelgroep die jouw product
nodig heeft.



Stap 3: Bepaal je digitale product

e Kies wat je gaat maken: e-books, sjablonen,
online cursussen, planners, etc.

e Zorg dat het product nuttig en waardevol is.

e Denk na over hoe je het product uniek maakt.




Stap 4:Maak je digitale product

e Gebruik makkelijke programma’s zoals Canva,
Google Docs of PowerPoint.

e Zorgvoor een duidelijke en aantrekkelijke
vormgeving.

e Testje product: Werkt het goed? Snapt je
doelgroep het?




Stap 5: Prijs bepalen

. Kijk naar prijzen van
soortgelijke producten.

e Bedenk wat jouw product
waard is en wat je
doelgroep wil betalen.

e Bied eventueel meerdere
versies aan (bijvoorbeeld
een basis en premium
versie).

QUALITY

SERVICE

PRICE




Stap 6: Verkoopplatform kiezen

e Gebruik platforms zoals Etsy, Gumroad,
Payhip of je eigen website.

. Zorg dat klanten makkelijk kunnen
betalen.

e Controleer of het platform betrouwbaar
en eenvoudig te gebruiken is.




Stap 7:Marketing en promotie

e Gebruik sociale media zoals TikTok, Instagram
en Pinterest om je product te promoten.

e Maak gratis content om interesse te wekken
(bijvoorbeeld een blog of video’s).

e Werk samen met influencers of bloggers
in jouw niche.

e Gebruik e-mailmarketing om klanten op de
hoogte te houden.




Stap 8: Product lanceren

e Deel ervaringen van proefgebruikers
of testers.

e Plan een lanceringsdag en maak er
een evenement van.

e Geef korting of een bonus voor de
eerste kopers.




Stap 9: Klantenservice en feedback

e Zorg dat klanten makkelijk contact met je
kunnen opnemen.

e  Reageer snel en vriendelijk op vragen of
klachten.

e Vraag om feedback en verbeter je product
als dat nodig is.



Stap 10: Opschalen en uitbreiden

Maak nieuwe producten of bundels.
Breid je marketing uit en werk samen met anderen.
Automatiseer processen zoals betalingen en e-mails.

Blijf leren en verbeteren om je inkomsten te laten groeien.




BEDANKT VOOR
HET LEZEN!

|

Gefeliciteerd! Je hebt nu alle stappen in handen om succesvol digitale
producten te verkopen. Het is belangrijk om klein te beginnen en je
strategie gaandeweg aan te passen. Blijf leren, testen en verbeteren.
Succes met jouw online verdienmodel!

Heb je vragen of wil je meer tips? Volg me op Tik Tok of bezoek mijn
website voor meer handige informatie. Veel succes!
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